
Das Netzwerk für die
professionelle Farb-, Typ-

und Imageberatung

NETZWERKTREFFEN
17. - 19. September 2010 in Wuppertal

Schwerpunkt: 
Rund um den Kopf

Tagungsort

Die Bildungsstätte Bundes-
höhe liegt in landschaftlich 
herrlicher Umgebung auf 
den Südhöhen Wuppertals, 
direkt am Waldrand mit 
schönem Blick auf die Stadt. 

Das Haus ist günstig über 
kurze und gute Anschlüsse 
an das Schienen- und Auto-
bahnnetz zu erreichen. Die 
angebotenen Zimmer mit 
Du/WC sind einfach, aber 
ordentlich.

Mitwirkende

 Petra Waldminghaus ist Image Consultant 
und Geschäftsführerin von CorporateColor.

 Holger Waldminghaus ist Vertriebstrainer mit 
DISG-Lizenz und INSIGHTS-Akkreditierung.

 Stefan Deselaers ist seit mehr als 25 Jahren 
in der Augenoptik tätig und mit Leib und Seele 
Optiker. Mit viel Know How und Kreativität führt 
er zusammen mit seiner Frau zwei erfolgreiche 
Brillenstudios.

Die Referenten sind Profis in Ihrem Bereich. Die Ta-
gungskosten decken auch einen Teil des Honorars.

Selbstverständlich kann alternativ auch ein Hotel-
zimmer gebucht werden.

Seminar und Netzwerktreffen

Das zweite Netzwerktreffen für Farb- und Stilbe-
raterinnen in diesem Jahr findet vom 17. - 19. 
September 2010 in Wuppertal-Ronsdorf (Bil-
dungsstätte Bundeshöhe) statt.

Preis und Leistung

Die sehr günstigen Preise der Tagung sollen eine 
Einladung für alle interessierten Beraterinnen sein. 
Wir freuen uns über Ihre Anmeldung.
 
Der Preis für das Netzwerktreffen enthält 2 Über-
nachtungen im Einzelzimmer, Vollpension inkl. 
festlichem Buffet am Samstagabend, Teilnahme 
an den Workshops und alle Tagungsgetränke.

                             Mitglieder      Gäste

DISG-Seminar         100,- €  125,- €
(Freitag, 17.09. 13:00 - 17:30 Uhr)

Netzwerktreffen        225,- €  275,- €
(ab Freitag, 17.09. 18:00)

(Alle Preise zzgl. MwSt.)

CorporateColor e.K. 
Milanstraße 14    40882 Ratingen 

 Tel. (0 21 02) 52 81 43    info@corporatecolor.de
www.corporatecolor.de  

NETZWERKTREFFEN / PRAXISSEMINAR

Brille und Optik 
in Theorie und Praxis

 Frisur - 
 worauf es ankommt

Neue Stilseiten 
effektiv eingesetzt

 Kopfsache: 
 Marketing und Vertrieb



Samstag, 18.09.2010  ab 18:00 Uhr 

Festliches Buffet

Gemütlicher und genussvoller 
Ausklang des Tages in schönem 
Ambiente.

Kurzer Rückblick 2009 und Ausblick 2010 aus 
Netzwerksicht!

Sonntag, 19.09.2010 09:30 - 15:00 Uhr
 
Marketing und Vertrieb 

 Erfolgsstrategien aus der Praxis: Beratungsleis-
tung und Seminare anbieten

 Kontaktpflege: Alte Kunden neu gewonnen
 Weiterempfehlungen aktiv einholen!

 Wie spricht mein Flyer meine Kunden an?

 Welche Werbung macht Sinn?

 Lokales Netzwerk aufbauen, Pressearbeit

...und zwischendurch viel Zeit zum Austauschen, 
Ausprobieren und Netzwerken...

Abschluss

 Ende der Veranstaltung nach dem Abschluss-
Feeback gegen 15:00 Uhr

Wichtige Terminvorschau: 

Vom 25.-27. März 2011 wird es ein Gesamtnetz-
werktreffen aller Beraterinnen geben. 

Ihr Nutzen

Unser Netzwerk wendet sich an erfahrene Farb- 
und Stilberaterinnen, die ihre Fähigkeiten 
erweitern möchten. Professionelle Beratungen 
erfordern fundierte Kenntnisse und eine kundenindi-
viduelle, geübte Beratungspraxis.
 
Ein hoher Praxisbezug und direkte Umsetzungsmög-
lichkeiten sind die Stärken unserer Seminare und 
Treffen. Hier erleben Sie, was Sie sonst nur lesen 
können:
 
  Austauschmöglichkeit  

mit anderen Profis
  Erfahrungsberichte und 

Tipps aus der Praxis er-  
folgreicher Beraterinnen

  Materialvorstellung und  
Know-How-Transfer

Netzwerken bedeutet für uns auch, dass jede Bera-
terin durch ihre Beiträge den Austausch bereichert. 
Dazu gehören z. B. interessante und kreative Tipps 
und Aktionen, die sich in der Praxis bewährt haben. 

Offenheit und Vertrauen prägen unser Netzwerk.

Organisatorisches

Am Netzwerktreffen können selbstverständlich auch 
Gäste teilnehmen, die nicht Mitglied bei Corpora-
teColor sind. Alle Anmeldungen werden formlos 
per E-Mail bis zum 01.09.2010 erbeten und in der 
Reihenfolge des Eingangs berücksichtigt. 

Nach Erhalt der Anmeldebestätigung/Rechnung 
überweisen Sie eine Anzahlung in Höhe von 100 €
zzgl. MwSt., den Restbetrag bis spätestens 10 Tage 
vor Seminarbeginn. Bei Abmeldung bis 10 Tage 
vorher fallen Stornierungskosten in Höhe der Anzah-
lung an, danach der volle Seminarpreis.

Freitag, 17.09.2010  13:00 - 17:30 Uhr

DISG-Seminar
Persönlichkeittypen orientiert
verkaufen

Trainer: Holger Waldminghaus 

Spätestens am Telefon fängt der Vertrieb an! Ein 
praxisorientiertes Seminar mit Hilfen und Empfeh-
lungen zur besseren Akquise - nicht nur am Telefon.

Ein aktuell online zu erstellendes DISG Profil mit 
dem Fokus „Wie bin ich beim Verkauf meiner Dienst-
leistung“ ist Voraussetzung und im Seminarpreis 
enthalten (Wert: 50 €). 

Freitag, 17.09.2010  ab 18:00 Uhr

„Come together“

Beim gemeinsamen Abendessen ankommen. An-
schließend im Kaminzimmer Vorstellung der Berate-
rinnen mit ihren Geschäftskonzepten und Schwer-
punkten in der Beratung sowie Erfolgen in 2009. 

Samstag, 18.09.2010  09:00 - 16:00 Uhr

Rund um den Kopf  Teil 1 
Optik: Brille aus der Sicht 
des Optikers

Trainer: Stefan Deselaers 

Rund um den Kopf  Teil 2 
Optik: Brille aus der Sicht 
der Beraterin

Trainerin: Petra Waldminghaus 

Weitere Themen:
 Frisur
 Schmuck und Co.
 Neue Stilseiten zum Gesicht optimal eingesetzt


